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Unidad de Cambio Climático Repsol YPF
Foro Latino Americano de Carbono, 7 de septiembre de 2007

Demanda de Créditos por parte 
de “Compliance Buyers”

Repsol YPF 
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Preferencias de un “Compliance Buyer”Preferencias de un “Compliance Buyer”

Certeza

Contratos a futuro con precio fijo

Volumenes mínimos de 30 mil CER/año

Conocer su contraparte 

Ser Participantes de Proyecto

Dispuestos a financiar costes MDL
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Experiencia de Repsol YPFExperiencia de Repsol YPF

En nuestra experiecia, ejecutar una operación  MDL requiere 
que la partes esten relativamente aliniados en sus intereses y 
que tengan confianza entre ellos.

Compras bilaterales de CER de promotores MDL en mercados 
conocidos ofrece importantes ventajas para Repsol:

mayor facilidad de llegar a un acuerdo y más adelante 
llevar a cabo una relación basado en confianza
Ahorro de elevados costes de transacción
Valor estrategico asociado a participar en proyectos 
que promueven la transferencia de tecnologías y 
desarrollo sostenible en los países donde operamos.
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El Reto para una empresa energética

Curva Costes Marginales

Reducciones 
tCO2



Muchas Gracias!

Jamie MacKinnon

jmackinnon@repsolypf.com

Tel. +34 91 348 6898

mailto:jmackinnon@repsolypf.com
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